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Cette formation d'assistant immobilier est centrée sur les transactions immobilières.
Elle couvre l'ensemble du processus transactionnel, de la prospection à la signature
du contrat, en passant par la valorisation des biens, la négociation et le suivi
administratif. Les participants apprendront également les aspects juridiques, fiscaux
et réglementaires indispensables pour exercer en toute conformité.

Suivre cette formation permet d'acquérir des compétences spécifiques et
essentielles pour exceller dans le milieu de l'immobilier. Elle offre une véritable
opportunité pour ceux qui souhaitent se spécialiser dans le secteur des transactions,
garantissant une meilleure employabilité et une expertise reconnue. En maîtrisant
les différentes étapes de la transaction, l'assistant immobilier formé est un atout
majeur pour les agences, en étant à même de fluidifier les processus et d'optimiser
la satisfaction client.

Les notions à découvrir :Les notions à découvrir :
LA VENTE IMMOBILIÈRE : 

Généralités sur la vente immobilière

Quiz - Généralités sur la vente immobilière

Le pacte de préférence

Quiz - Le pacte de préférence

Capacité et pouvoir des parties

Quiz - Capacité et pouvoir des parties

Le contenu de l'accord des parties

Quiz - Le contenu de l'accord des parties

Les formalités

Quiz - Les formalités



Les notions à découvrir :
LA VENTE IMMOBILIÈRE : 

Les clauses usuelles

Quiz - Les clauses usuelles

Les obligations du notaire

Quiz - Les obligations du notaire

L'obligation du vendeur

Quiz - L'obligation du vendeur

Obligations de l'acheteur

Quiz - Obligations de l'acheteur

Transfert de propriété, des risques et de la jouissance

Quiz - Transfert de propriété, des risques et de la jouissance

La résolution de la vente

Quiz - La résolution de la vente

La location-accession à la propriété immobilière

Quiz - La location-accession à la propriété immobilière

La vente avec faculté de rachat

Quiz - La vente avec faculté de rachat

Le bail réel et solidaire

Quiz - Le bail réel et solidaire

La publicité foncière

Quiz - La publicité foncière

La saisie immobilière

Quiz - La saisie immobilière



Les notions à découvrir :
NÉGOCIATEUR IMMOBILIER : 

L'agent immobilier

Quiz - L'agent immobilier

La prospection immobilière

Quiz - La prospection immobilière

Les rendez-vous vendeur

Quiz - Les rendez-vous vendeur

Commercialisation du bien

Quiz - Commercialisation du bien

Le mandat

Quiz - Le mandat

Que comporte le mandat exclusif ?

Quiz - Que comporte le mandat exclusif ?

Les pièces à collecter lors de la signature du mandat

Quiz - Les pièces à collecter lors de la signature du mandat

Les documents d'information précontractuelle

Quiz - Les documents d'information précontractuelle

L'offre d'achat et le compromis de vente

Quiz - L'offre d'achat et le compromis de vente

La promesse de vente

Quiz - La promesse de vente

Compromis de vente de biens en copropriété

Quiz - Compromis de vente de biens en copropriété

Comment envisager la relation et la négociation commerciale

Quiz - Comment envisager la relation et la négociation commerciale



Les notions à découvrir :
NÉGOCIATEUR IMMOBILIER : 

Divers thèmes

Quiz - Divers thèmes

Cas pratiques

Quiz - Cas pratiques

Les notions à découvrir :
LE VIAGER

Viager et gestion de patrimoine

Quiz - Viager et gestion de patrimoine

La vente immobilière et viager

Quiz - La vente immobilière et viager

Quelles sont les spécificités de la fiscalité du viager ?

Quiz - Quelles sont les spécificités de la fiscalité du viager ?

Vie du contrat, droit de la rente

Quiz - Vie du contrat, droit de la rente

La fin du contrat et modalités pratiques

Quiz - La fin du contrat et modalités pratiques

Les notions à découvrir :
LA VENTE EN L’ÉTAT FUTUR D’ACHEVEMENT (VEFA) : 

Qu'est-ce que la Vente en l'État Futur d'achèvement (VEFA) ?

Quiz - Qu'est-ce que la Vente en l'État Futur d'achèvement (VEFA) ?

Les différents actes de la VEFA ?

Quiz - Les différents actes de la VEFA ?



Les notions à découvrir :

La vente d'immeubles à rénover

Quiz - La vente d'immeubles à rénover

La livraison

Quiz - La livraison

Garantie

Quiz - Garantie

Autre module

Quiz - Autre module

Les notions à découvrir :
URBANISME : 

L'acquisition du terrain

Quiz - L'acquisition du terrain

Organiser votre prospection digitale immobilière

Quiz - Organiser votre prospection digitale immobilière

Les démarches d'urbanisme qui précèdent la construction

Quiz - Les démarches d'urbanisme qui précèdent la construction

L'adaptation du terrain au projet de construction

Quiz - L'adaptation du terrain au projet de construction

LA VENTE EN L’ÉTAT FUTUR D’ACHEVEMENT (VEFA) : 



Nous retrouver Nous contacter
Nos qualifications

Nous retrouver
4 rue de Charenton - 94140 - Alfortville - FRANCE

Nous contacter
01 76 34 05 56
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